Rozwigzanie umozliwia w tatwy sposéb prowadzenie rozliczen naleznych prowizji w sieciach sprzedazy
bezposredniej i posredniej. Elastyczno$¢ i otwartos¢ na zmiany pozwala unikngé wysokich kosztow
modyfikacji nawet w przypadku czestych zmian w systemach motywacyjnych pracownikéw.

System jest przeznaczony dla przedsiebiorstw, w ktorych procesy rozliczeniowe z kontrahentami, dostawcami
lub odbiorcami sg bardzo ziozone, liczne badZz zréznicowane np. w branzy telekomunikacyjnej,
energetycznej, finansowej, handlu i dystrybucji, FMCG. Poza tym moze by¢ stosowany w przedsiebiorstwach
projektowych, w ktérych procesy rozliczeniowe sg bardzo ztozone i zalezg od udziatlu w poszczegdlnych
projektach, przychodéw i rentownosci tych projektow oraz czesto od wskaznikow jakosciowych.

System umozliwiam.in.:

Elastyczne definiowanie zasad rozliczenia prowizji za sprzedane produkty i ustugi,

Optymalizacje rozliczania kontrahentéw wspotpracujacych na zasadach prowizyjnych (naliczanie
prowizji) - zarzadzanie rozliczeniami po stronie dostawcéw (prowizja nalezna) oraz odbiorcéw (prowizja
do wyptaty), zapewnia konfrontacje danych minimalizujac ryzyko naruszenia interesu ktérejs$ ze stron,
Kontrole procesu rozliczen i wykrywanie ewentualnych nieprawidtowosci,

Automatyzacje procesu rozliczen i obnizanie kosztow samego rozliczenia,

Rozliczanie pracownikéw wynagradzanych na zasadach projektowych (naliczanie wynagrodzen na
podstawie wielu rownolegle prowadzonych projektow),

Rozliczanie sieci dystrybucji wg wskaznikéw ilosciowych i jakosciowych (rozliczanie dystrybutorow za
realizacje zatozen sieci dystrybucyjnej),

Eliminacje btedow powstatych na skutek nieuwagi osoby dokonujacej rozliczenia,

Biezacg kontrole wyptacania zaliczek oraz ich pokrycia z przysztych przychodow,

Kontrole jako$¢ danych udostepnianych przez dostawcow produktéw i ustug (firmy centralnej) oraz
danych pochodzacych z sieci partneréw handlowych,

Kontrole efektywnosci i jakosci wynikdw pracy sieci partnerskiej,

Kontrole spojnosci danych pochodzacych z réznych zrodet.

Wybrana funkcjonalnos$¢:

Naliczanie prowizji

Prowizje wartosciowe czy tez ilosciowe dla pracownikow whasnych czy tez sieci partnerskiej sg naliczane
automatycznie zgodnie z obowigzujacymi w danym okresie parametrami. Istnieje mozliwosé biezacego
korygowania uprzednio rozliczonych prowizji. System pozwala réwniez na dotgczenie procesu
akceptacyjnego do naliczanych wynagrodzen, co minimalizuje ryzyko btedu. Poszczegdlne prowizje
w rozbiciu na produkty/ustugi lub w podziale na poszczegoélnych handlowcéw, moga by¢ akceptowane
pojedynczo lub hurtowo. Nastepnie dane sg publikowane dla wszystkich zainteresowanych w formie
raportéw (dostepnych online). W przypadku niezgodnosci aplikacja pozwala handlowcom zareklamowac
naliczone prowizje. Natomiast jezeli sg one zaakceptowane istnieje mozliwos¢ wygenerowania
bezposrednio z systemu faktur, ktére sg przesytane do firmy centralnej, weryfikowane za pomoca
systemu OCR i zlecone do zaptaty jednostce rozliczeniowej. Mozliwe jest takze stworzenie interfejsu
integracyjnego stuzacego wymianie danych pomiedzy systemem prowizyjno rozliczeniowym a systemem
odpowiedzialnym zarealizacje przelewdw, czyli wyptate naleznych prowizji.

Komunikacja wyniku rozliczen pomiedzy firma a jej kontrahentami

Komunikacja wynikéw rozliczen jest bardzo istotna ze wzgledu na fakt, ze system prowizyjno
rozliczeniowy dziata na styku firmy centralnej i jej partnerow. W przypadku bardziej zaawansowanych
rozliczen prowizyjnych wymiana danych przebiega w sposéb automatyczny i elektroniczny.

Zastgpienie rozliczen wykonywanych w arkuszach kalkulacyjnych

System na biezgco zbiera i analizuje dane biznesowe pobierane zaréwno z firmy centralnej jak
i sieci partnerskiej. Nie trzeba juz prowadzi¢ wyliczenn w skomplikowanych makrach, czy kwerendach
arkuszy kalkulacyjnych. System pobiera informacje m.in. o Klientach czy aktywnosci sprzedazy
(posredniej lub bezposredniej). Jesli sytuacja tego wymaga dane moga zosta¢ hurtowo skorygowane
(automatyzacja procesu). Na bazie tych informacji wyliczana jest realizacja celéw sprzedazowych
w odniesieniu do indywidualnych sprzedawcéw czy catych struktur (zespotdéw, oddziatéw). Dane
i wyliczenia sg natychmiast dostepne dla zainteresowanych poprzez przegladarke internetowa.



Zwiekszenie efektywnosci sprzedazy Partneréw Handlowych

W systemie przechowywane sg informacje o strukturach sprzedazy (zaréwno posredniej jak
i bezposredniej). Aplikacja gromadzi dane o aktywnosci i efektywnosci poszczegélnych pracownikow
wiasnych czy tez Partnera Handlowego. Dzieki temu mozemy nie tylko oceni¢ prace Handlowcéw, ale
takze wykry¢, w ktorym miejscu procesu sprzedazowego pojawia sie problem (np. bardzo czesto dany
pracownik ma trudnosci z przejsciem z etapu ofertowania do etapu negocjacji). Pozwala to na szybka
reakcje i poprawienie funkcjonowania catego zespotu sprzedazowego.

KORZYSCI :

Petna kontrola wynagrodzen,

Integracjaw jednym miejscu informacji o wynikach sprzedazy bezposredniej i posredniej,

Centralizacja obstugi rozliczen,

Wprowadzenie spéjnego programu wynagradzania dla catej sieci sprzedazy,

Optymalizacja procesu naliczanie prowizji,

Mozliwo$¢ dowolnych modyfikacji programy motywacyjnego w systemie tatwe zarzadzanie zmianami
w programach rozliczeniowych,

Powigzanie wysokos$ci wynagrodzen z realizacjg celow sprzedazowych,

Automatyzacja czynnosci rozliczeniowych,

Kontrola i weryfikacja sprzedazy,

Redukcja skali btednych rozliczen i naduzy¢ w sieci sprzedazy,

Wzrost motywacji poprzez biezgcy dostep do danych o realizacji celéw sprzedazowych oraz naliczonych
prowizjach, nagrodach,

Uproszczenie rozliczen prowizyjnych poprzez generowanie faktur dla sprzedazy posredniej
(wynagrodzenie Partneréw Handlowych) bezposrednio z systemu),

Koordynacja akcji sprzedazowych centrali i sieci partnerskiej,

Biezgcy dostep do raportéw efektywnosci i wynikdw sprzedazy (poprzez przegladarke internetows),
Kompleksowe informacje o wynikach zespotdw sprzedazowych oraz ich poszczegolnych cztonkow,
Mozliwo$¢ prognozowania sprzedazy w nastepnych miesigcach na podstawie poprzednich rozliczen
(np. ostatniego kwartatu),

Minimalizacja btedéw poprzez zastosowanie obiegu akceptacyjnego,

Uszczelnienie procesu rozliczen - zwiekszenie przychodow przedsiebiorstwa poprzez petng kontrole
prowizji.

Kontakt

Trimtab S.A.

ul. Wiertnicza 135

02-952 Warszawa Biuro:

www.trimtab.pl tel.: +48 (22) 593 95 00
fax: +48 (22) 593 95 99

KRS 0000285680 e-mail: info@trimtab.pl

REGON 015517421

NIP 522-26-93-182

Wysokosc¢ kapitatu zaktadowego Dziat Handlowy:

1.500.000,00 zt w catosci optacony, tel.: +48 (22) 593 95 59

Sad Rejonowy dla M.St. Warszawy fax: +48 (22) 593 95 99

w Warszawie XIIl W.G.K.R.S. e-mail: sprzedaz@trimtab.pl

www. trimtab.pl




